
深圳市菲菱科思通信技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-05 

投资者关系活动 

类别 

特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观 

 其他 （线上会议） 

参与单位名称及 

 人员姓名 

国信证券 马成龙、钱嘉隆； 

国寿安保 余舒嘉铭； 

北信瑞丰 石础； 

信诚基金 杨柳青； 

尚近投资 赵俊； 

国泰基金 王茜； 

东方自营 江舟； 

长城基金 艾抒皓； 

诺安基金 蒋澍； 

中金公司 李诗雯、郑欣怡； 

华创证券 韩东、李娜； 

方正证券 李宏涛、宋辰超； 

时间 2022 年 10月 25、27日 

地点 深圳市宝安区福海街道福园一路润恒工业厂区 3 栋深圳市菲菱科思通

信技术股份有限公司会议室 

上市公司接待人  

员姓名 

董事会秘书 李玉、证券事务代表 胡冰 

投资者关系活动  

主要内容介绍 

Q1: 请介绍下公司 2022 年三季度整体经营情况？ 

A1: 您好，公司前三季度整体经营发展稳健，2022 年前三季度营业收

入为 1,830,913,136.15 元，同比增加 28.50%；归属于上市公司股东的

净利润为 157,081,352.23 元，同比增加 39.45%；年初至报告期末经营

活动产生的现金流量净额为 182,081,078.82 元，同比增加 459.23%；

截止 2022 年 9 月 30日，公司总资产为 2,105,694,825.30 元，同比增

加 25.60%； 归属于上市公司股东的所有者权益 1,540,968,616.90 元，



同比增加 206.66%；年初至报告期末每股收益 3.42 元/股，第三季度每

股收益 0.98元/股，公司盈利能力和运营能力较好。 

 

Q2: 公司的现金流较好，请问公司后续有什么计划安排？ 

A2: 您好，公司经营管理主要围绕主营业务展开工作，公司会持续坚

持主营业务稳健发展，同时基于信息通信技术行业经验积累赋能其他

相关产业，秉承务实和创新相结合经营理念，服务好现有客户、开发好

新产品、拓展新客户、发展好新业务，为公司盈利注入新的增长点。 

 

Q3: 请问公司客供料-非结算方式？ 

A3: 您好，公司在“客供料-非结算方式”下，主要为与新客户在业务

合作初期，双方针对部分核心原材料，采用“客供料-非结算方式”由

客户提供原材料不计入产品成本，随着双方合作的深入，公司为进一步

加强对供应链的开发和管理能力，会自主选择供应商进行原材料采购，

总体上“客供料-非结算方式”占比很少。 

 

Q4: 请问公司海宁募投项目进展如何？ 

A4: 您好，公司募投项目“海宁中高端交换机生产线建设项目”已由全

资子公司浙江菲菱科思通信技术有限公司逐步实施中，该全资子公司

所在地的海宁工厂已于今年 5 月开始启动装修，8 月客户进行工厂审

核，8 月底进入正式投产，9 月份开始进入量产阶段，目前产能正在爬

坡期。 

 

Q5: 请介绍下公司工业交换机和数据中心交换机产品？ 

A5: 您好，公司已有少量的工业交换机和数据中心交换机出货。公司

主要专注做数通产品 ，其中营业收入约 90%的产品来源于交换机类，

在技术储备、技术攻关和制造工艺方面比较成熟，具备生产不同类型交

换机类产品的能力。 

 

Q6: 请问公司未来的业务规划？ 

A6: 您好，公司一直秉持稳健、务实、精进的企业文化，主要还是把主

营业务做大做强，目前，公司募投项目正在有序投建和产出过程中，同

时公司也会结合自身优势积极探索通信技术赋能其他相关产业，积极

在市场上寻求新客户、新产品和优质的标的企业，以外延式和内生式增

长相结合的方式发展业务。 

 

Q7: 请问公司三季度主要产品收入构成？ 

A7: 您好，公司营业收入主要产品分类占比：交换机类、路由器及无线



 

产品类、通讯组件类产品及其他分别约占 90%、8%、2%。 

 

Q8: 请问主要客户提前多久下订单？ 

A8: 您好，一般滚动预测订单提前一年，便于关键物料评估储备。 

 

Q9: 请问公司存货下降的原因？ 

A9: 您好，公司存货下降主要为原材料和成品的下降，一方面客户加

速成品提货；另一方面，公司加强原材料管控，以便于减少资金占用，

加速资产周转。 

 

Q10: 请问公司交换机主要应用？ 

A10: 您好，公司交换机产品应用主要分布在接入层交换机和汇聚层交

换机。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 10月 27 日 


